
Unsere innovative Branchenlösung unterstützt Menschen bei ihrer Arbeit in der stationären sowie ambulanten 
Altenhilfe, der Eingliederungshilfe, der Jugendhilfe, der Flüchtlingshilfe und anderen Bereichen des Sozialwesens.  
Der Einsatz von SENSO® erleichtert den Arbeitsalltag und spart Zeit und Kosten – wertvolle Ressourcen, die  
direkt in die Betreuung der Menschen fließen können.

SENSO® ist mehr als eine Software, und Ihr Beitrag geht weit über den reinen Softwarevertrieb hinaus:  
Sie bauen Brücken zwischen Sozialwesen und moderner IT und treiben die Digitalisierung in einem der zentralen 
Bereiche unserer Gesellschaft voran.

Ihre Aufgaben
	■ Sie gewinnen aktiv neue Kunden für unser Softwareprodukt SENSO®.

	■ Sie zeigen in für Sie organisierten Online-Terminen potenziellen Kunden, wie unsere Software  
deren Arbeit effizienter gestaltet.

	■ Sie vertreten unser Unternehmen mit Überzeugung auf Fachmessen und treffen Kunden persönlich,  
um vor Ort die Vorteile unserer Software zu präsentieren.

	■ Sie begleiten den gesamten Verkaufsprozess – vom ersten Kontakt über die Angebotserstellung bis  
hin zum Vertragsabschluss – und bauen dabei wertvolle Kundenbeziehungen auf.

Ihr Profil
	■ Sie gehen offen und freundlich auf Menschen zu und überzeugen durch Ihr sicheres Auftreten.

	■ Sie präsentieren leidenschaftlich gern und verstehen es, andere zu begeistern.

	■ Sie können komplexe Themen einfach und verständlich erklären, sodass Ihre Zuhörer direkt  
den Mehrwert erkennen.

	■ Sie bringen idealerweise Erfahrung im Vertrieb mit, vielleicht sogar im Bereich von Softwareprodukten.

	■ Vorkenntnisse über Soziale Einrichtungen sind ein Plus, aber keine Voraussetzung. Wir arbeiten Sie  
umfassend ein, damit Sie gut starten und wir gemeinsam erfolgreich sind.

Unser Angebot
Wir bieten Ihnen interessante und abwechslungsreiche Aufgaben in einem kollegialen Team mit sehr flexiblen 
Arbeitsbedingungen und einem ausgezeichneten Betriebsklima. Wir arbeiten hybrid im Office oder auch zu  
Hause. Neben einem breiten Fortbildungsangebot erwarten Sie unter anderem eine Erfolgsbeteiligung, eine  
kostenlose Krankenzusatzversicherung und eine betriebliche Altersvorsorge.

Nähere Informationen zu uns und unseren Leistungen finden Sie unter: develop-group.de/karriere

Interessiert? Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung  
unter Angabe Ihrer Gehaltsvorstellung.

Unsere Hinweise zum Bewerberdatenschutz finden Sie unter: develop-group.de/datenschutz-bewerber
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Die Besten wollen zu uns ...
... und wir wollen die Besten: professionell, qualitätsorientiert, kreativ. Wir sind erfolgreich, weil wir engagierter, 
motivierter und zuverlässiger arbeiten.

Seit mehr als 40 Jahren ist die develop group mit derzeit ca. 190 Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern als Anbieter  
von Branchensoftware etabliert. Unsere Produktsoftware SENSO® zählt mit über 50.000 Anwendern zu den markt- 
führenden Lösungen für Soziale Einrichtungen.

Für den Standort Erlangen-Tennenlohe suchen wir zum frühestmöglichen Eintritt einen erfahrenen

Mitarbeiter Neukunden- 
vertrieb SENSO®
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